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Lebanchealle aziende
«Diteci tutto, vi aiuteremo»

=== Laricetta anticrisi si
puo basare anche suun maggior

dialogo tra banche e imprese.
Perché,inmomenti difficili co-
me gli attuali, certe “dimenti-
canze” sulle effettive condizio-

ni aziendali possono risultare

controproducenti. Un rischio
che éstato evidenziato durante

un recente convegno sul tema
“La gestione dei rapporti tra

piccole e medieimprese e siste-
ma bancario”, promosso dal-
I'Ordine dei dottori commer-
cialisti ed esperti contabili di
Monza e Brianzain collabora-
zione con/Ubi Banca Popolare
di Bergamo. Il sistema banca-
rio, del resto, deve adeguarsi
alle nuove regole imposte da

Basilea 3 che, rispettoaBasilea
2, ha fissato dei parametri pitt
rigidi per quanto riguardaipa-
trimoni degliistitutidicredito.
Maélintero rapporto trabanca
eimpresache vacomunqueri-
pensato in maniera completa.
Eil cambiamento deve forzata-
mente riguardare entrambi i
soggetti. «Lebanche - haspie-
gato Paolo Gianturco, dottore
commercialistaiscrittoall’Or-
dine di Monza e Brianza, consu-
lente aziendale - stanno cer-
cando dicapire quale possa es-
sereilmodello dibusiness mag-
giormente efficiente. Devono
qualificare bene le imprese e

fornire servizi standard ade-
guatiper la gestione ordinaria

dellestesse aziende. Poi, devo-
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nointervenire con degli specia-
listi per le tematiche particola-
ri. Lereti commerciali, intanto,
vanno rese piu efficienti per
una questione di costi. Ma le
imprese devono comungue
comprendere che 'interlocuto-
re & cambiato».

Leimprese, spesso timorose
divedersiridurreilfido, devono
alorovoltaoperare uncambio
dirotta. «In Italia - haprecisato
Giuseppe Gilardi, responsabile
crediti Ubi Banca Popolare di
Bergamo - cisonoimprese con
cinque-seimilionidifatturato
chehannoapertianche 15 rap-
portibancari. Un’azienda simi-
le, in Germania, ne ha solo tre
o quattro. Noinon siamo con-

Il convegno dei commercialisti

correnti dell’azienda. Noi al-
lazienda forniamo la materia
prima,ildenaro.Poi, se dall’al-
tra parte ci dovessero essere
delleritrosie, non possiamo che
prenderne atto. Ma pit cono-
sciamo dell’azienda, meglio &».

«Non sempre — commenta
Roberto Masola, direttore ter-
ritoriale Monzae Brianza Ban-
ca Popolare di Bergamo - c’¢
una predisposizione araccon-
tarsida parte dell'imprendito-
re. Piul'azienda & piccola, pit
¢ difficile interloquire e farsi
spiegareiprogetti. Mailnostro
istituto, nel 2014, ha comunque
erogato finanziamentia fami-
glie e piccoleimpresenell’area
brianzola per 260 milioni di
euro. Cioé, il 25% di pitrispetto
al 2013». = S.Gia.

Ritaglio

stampa ad wuso esclusivo

del destinatario, non

riproducibile.

UBI BANCHE RETE

117658

Codice abbonamento:



