
IL RAPPORTO

Famiglie italiane ancora solide e previdenti
L'accumulo di risorse continua nonostante crisi e Covid. E molti destinano sempre più fondi alla previdenza integrativa
••• Tra i punti di forza su cui il
nostro Paese può contare, la
capacitàdi risparmioè sicura­
mente tra i più rilevanti come
è emerso dalla recente "Inda­
ginesul Risparmioesullescel­
te finanziarie degli italiani
2023" presentata da Intesa
Sanpaolo e Centro Einaudi.
Le famiglie che riescono a ri­
sparmiare si mantengono sui
valorimassimi del pre­pande­
mia (54,7% vs. 53,5% nel
2022). A fronte dell'aumento
dell'inflazione e della volatili­
tà dei mercati, le famiglie non
hanno venduto precipitosa­
mente le attività mobiliari e
non si sono fatte prendere dai
timori. Elemento che esprime
la maturità finanziaria delle
famiglie.Spostandol'attenzio­
ne agli investimenti, il 33,5%
del campione indica liquidità
e obbligazioni a tasso fisso tra
le scelte più opportune in un
contesto inflazionistico; il
35% circa ritiene invece me­
glio investire nel "mattone e

in altri beni rifugio.
La complessità geopolitica
rappresenta un elemento di
forte incertezza per le scelte

finanziarie
delle fami­
glie: la quota
di ricchezza
detenuta in
forma liqui­
da ha tocca­
to nel 2023 il
48%, in au­
mento dal

44%nel2022, peròemergean­
che che una parte non trascu­
rabile della ricchezza è costi­
tuitadallapromessapreviden­
ziale, in gran parte pubblica.
In tal senso, si evidenzia una
buona cultura previdenziale
di base: quasi la metà degli
italiani, infatti, accetta che
per avere pensioni adeguate
bisognerà lavorare di più e
magari anche sottoscrivere
una pensione integrativa. In
questo quadro, il ruolo che
puòsvolgere labanca è difon­

damentaleimportanza perac­
compagnare il cliente nelle
scelte finanziarie, attraverso
consulenza professionale e
dedicata, con un'attenzione
da un lato all'invecchiamento
della popolazione e dall'altro
all'esigenzadeigiovanidi ave­
reforme previdenzialiintegra­
tive. In tal senso, Intesa San­
paolo mette a disposizione
dellapropria clientelasoluzio­
ni specifiche per ciascuna esi­
genza finanziaria, ma non so­
lo, legata alle diverse fasi della
vita dei propri clienti: dalla
consulenza ai finanziamenti,
alla previdenza, alle forme as­
sicurative fino ad accompa­
gnare i propri clienti e non
soloadaumentarelaconsape­
volezza finanziaria, per fare
scelte sempre più informate e
sostenibili. La sostenibilità è
infatti uno degli elementi alla
base della relazione con il
cliente, che la banca mette al
centro al fine di dare e riceve­
re fiducia nel tempo.

LEO. VEN.

Scelte
Il 33,5% punta su liquidità e bond
a tasso fisso per combattere
l'inflazione. Mattone bene rifugio
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Musica
Opera in the air
anche nel 2024
a Piazza di Siena
con il contributo di
Intesa Sanpaolo e
Fise

Data: 26.05.2024 Pag.: 29
Size: 418 cm2 AVE: € 32186.00
Tiratura: 24893
Diffusione: 13371
Lettori:

CENTRO EINAUDI 2

Codice cliente: 000000567


